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商场生意提前进入旺季； 超市里面人头

攒动，食品、饮品、礼品唱起了主角；美容美发

生意火爆，人们漂漂亮亮过新年；家电市场则

打出低价、优惠的招牌吸引顾客。

今年的春节比往年来得早， 记者近日走

访呼市各大商场、超市等了解到，春节期间消

费市场人潮涌动，购销两旺，呈现出一派繁荣

景象。

商场内生意提前进入旺季

12 月 28 日，记者来到了呼市的商业街中

山路采访时， 感受到节前消费市场火爆的人

气。 无论是在大型百货商场、综合购物中心，

还是品牌服装专卖店、精品店，全都可以用客

流如织来形容。

据了解， 今年春节前消费市场如此火爆

的“盛景”已经持续了半个多月的时间，各大

商场每天都在搞一些促销活动来吸引消费

者。记者随机采访了几位市民了解到，人们在

春节期间的消费支出是所有节日中消费支出

最高的。

采访中，记者了解到，几乎家家户户都

会在节前为自己及家人选购新衣、 新鞋、

更换一下家里的日用品，对于工薪阶层来

说，整个春节的花费大概在 3000 元左右；

白领高薪人士的花费大约在 4000 元左右

甚至更多。

呼市维多利购物中心执行总经理刘

兰在接受记者采访时说， 今年的金融危

机对呼市的零售市场影响不大， 为了刺

激消费，今年维多利促销力度高于往年，

一些大品牌提前加大折扣力度 ， 快过年

了， 很多消费者都会在这个时候选购商

品，针对这点，商场提前增加了各种货品

数量 ， 从 12 月 27 日起他们商场还推出

了年市节，大规模的返卷 、打折活动让利

消费者。

超市里市民踊跃购年货

记者从呼市几家大型超市了解到， 春节

期间食品销售情况非常好， 市民们踊跃采购

年货，商场超市营业额飞升。 节日的市场里时

令商品、节日用品，特别是糖果烟酒等销售持

续走高。

在火车站的华联超市记者看到，很多市

民在选购过年的糖、酒和一些送亲朋好友的

礼品。

一名正在购买糖果的刘女士告诉记者：

“虽然距春节还有 20 多天时间，但这天人少，

提前买一些不容易坏的东西，省得年根时，大

家挤在一起，太麻烦。 ”

记者还发现各种礼盒、 饮品也受到市民

的欢迎。记者了解到，为了保证春节食品市场

的正常供应， 呼市各大超市针对每年春节期

间顾客需求量比较大的年货进行了准备，在

年货的销售中，各类食品、饮品的销售占到总

销售额的 50％左右。

美容美发生意火爆

虽然距离春节还有 20 多天的时间。但呼

市的大街小巷的美发店已经门庭若市， 忙碌

得不可开交。“新年到了，把自己打扮漂亮点，

有个新感觉！ ”许多女士都选择在春节前做发

型和美容。

在呼市海西路一剪梅美容美发店里，记

者看到，很多女顾客在修剪头发，美发店生意

非常红火。据该店的王经理介绍，每年的这个

时候是他们一年中最忙的时候， 尤其近几年

来，随着人们生活水平的提高，顾客消费越来

越理性，全方位包装，形象设计、色彩咨询等

等个性化的美发服务逐渐被大众接受。目前，

烫发、染发的顾客明显增多，这两天他们的美

发店白天客流爆满， 有时能一直忙到凌晨一

两点。 据统计，仅这两天，呼市美容美发的生

意比平日好 3—5 倍。

家电市场齐打优惠牌

元旦历来是家电销售旺季，记者了解到，

东鸽电器制定了买 1000 元送 350 元的重磅

促销政策， 苏宁电器有关负责人表示一个月

前苏宁电器就与国内外各大知名家电厂商进

行沟通与协商， 决定借元旦前期发挥大宗采

购、包销、定制的优势在全国范围内推出千款

家电新品。“很多品牌的电器从厂家那里就大

幅度降价了，我们卖场还有自己的折扣。 ”苏

宁电器市场部部长巴德说。

“现在家电零售市场不好做，”东鸽电器企

划部经理王洋说，“呼市这样一个 200多万人口

的城市，1500平米以上的大型家电城就有 11家，

你想竞争该有多激烈。 ”在竞争的压力下，家电

的利润本来就已经被压得很薄，“这样大的促销

力度，对我们来说，已经快达到零利润了，但是

没办法，现在已经不是赚不赚钱的问题了，首先

要生存下去。”王洋说。本报记者 甄海霞 唐英娟

首府节前消费市场“旺”声一片

我国是世界上为数不多的存在“隔代教

育”的国家。 据调查显示，在我国城镇有近五

成的孩子跟着爷爷奶奶、外公外婆长大，孩子

的年龄越小， 与老人在一起生活的比例就越

高。随着社会高龄化趋势的形成，隔代教育现

象愈来愈普遍，其问题也越来越凸显。 中华家

庭教育研究院副院长、 中国家庭教育高级指

导师韩国成告诉记者，在他指导过的 3000 多

案例中， 有 60%以上不同程度上存有隔代教

育问题。

■现象

书包老人背，座位孩子坐

时近中午， 记者在创业路一家小学门口

看到，到处是等待孩子放学的家长，其中有三

分之二以上的都是老人。 他们不停地向校门

里面张望着。前来接孙子的杨老汉告诉记者：

“儿女们都忙，我和老伴退休后没事干，就帮

忙带孙子，只有在周末放假的时候，孙子才回

去和爸爸妈妈一起过。 ”

学校放学了， 杨老汉和所有的人一起走

向学校，左右张望，希望可以早点见到孙子。

“孩子还小， 外面的人又多， 通常都是我喊

他。 ”不一会儿，一个小男孩走出了校门，他就

是杨老汉的孙子。杨老汉快步走上去，把孙子

的书包一把“抢”过来，扛在了自己的背上，然

后紧紧地拉着孙子的手，向公交站牌走去。上

了公交车后，记者看到，杨老汉把一个年轻人

让给他的座位又让给了孙子。 ”

隔代教育属无奈选择

“我也希望孩子由自己来抚养，希望有足

够的时间和孩子在一起，可是，工作忙得不可

开交，现在的竞争压力又大，总不能为了抚养

孩子把工作都辞了吧？ ”陈女士是一位小学教

师，说到孩子的教育问题，她有太多的无奈。

陈女士说：“我也知道老人容易溺爱孩子，可

是把孩子交给老人带，会比较放心，请保姆不

仅会有支出，自己在外面工作也不放心。我曾

经请过一个保姆，有一次不小心让孩子摔了，

虽然不太严重，但还是把保姆辞退了，从那以

后，就再也没有请过保姆。 ”

大多数家长表示， 他们都了解老人会溺

爱孩子，但是，出于对孩子的关心、安全等多

方面的考虑， 还是会选择把孩子交由老人来

带，而不会去请保姆。

■现状

溺爱滋生多种问题

记者在调查中发现， 首府市区内很多孩

子都是由爷爷奶奶或者姥姥姥爷抚养的，这

些孩子身上普遍存在任性、依赖性强、生活自

理能力低下的现象。

有一项资料显示，中国有 60％以上的失

足青少年与隔代教育有关。 有不少问题青少

年从小都是由老人带大的。 当前在研究青少

年网络成瘾综合症时， 结论也是在隔代教育

和有家庭暴力的家庭中呈高发状态。

中华家庭教育研究院副院长、 中国家

庭教育高级指导师韩国成告诉记者，老人

容易溺爱孩子主要是多数老人常有一种

因自己年轻时生活和工作条件所限没有

给予子女很好的照顾，而把更多的爱补偿

到孙辈身上的想法。这种想法往往导致产

生“隔代亲 ”的现象。 老人对孙辈疼爱过

度，处处迁就孩子，容易造成孩子任性、依

赖性强和生活自理能力低下。还有一些老

人因过度疼爱孩子而“护短”，造成孩子很

难接受其父母的严格要求和批评，还容易

形成感情隔阂和情绪对立，使正常和必要

的教育难以进行，致使孩子的不良习惯长

期得不到矫正。

■建议

老人与年轻父母要多交流

“要彻底解决隔代教育的问题，这还需要

一个很漫长的过程， 需要祖辈父母与年轻父

母之间做一些观念上的改变， 但这并不是说

没有解决的方法。 目前，就隔代教育的问题，

老人和年轻父母可以共同做一些努力。 ”韩国

成说。

首先， 尽可能弥合老人与年轻父母之间

在教育上的分歧。 年轻父母要多尊重老人，孝

顺老人，给孩子做一个好的榜样，无形之中就

会形成一种“榜样作用”。

其次， 老人尽可能不要与隔代生活在一

起，不承担教育的义务，这样就会有效减少老

人与年轻父母在教育上的分歧。 年轻父母可

以选择让保姆来照顾孩子。 保姆对孩子的照

顾更多的是生活，不会溺爱，这样就淡化了老

人与隔代之间接触的机会。

再次， 年轻家长应多多学习家庭教育理

念，更新教育方式，在对待老人的问题上要改

变观念， 通过与老人的理性沟通来弥补隔代

教育的裂痕、真空、不足。 最后，老人要改变传

统的观念，多安排自己的老年生活，不要围绕

在隔代的周围， 尽可能让年轻的父母来承担

教育孩子的义务。 本报实习记者 施建新

隔代教育滋生溺爱陷阱

■两节临近，首府掀起购物潮 本报记者 孙新摄影
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