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2009 年是中国的电子商务年， 目前中

国的网民已突破 3 亿人， 普及率达到

25.5%。 中国的网购市场经过多年的培育不

断保持着快速增长之势，越来越多的网民习

惯于价格透明和购买方便的网络购物。 快速

成长的服饰时尚类产品，已成为我国网购的

第一大类商品，接近六成的网上购物消费者

有网上购买服装的经验。

统计显示，我国当前服装电子商务平台

总计达几千家，服装电子商务网站已经成为

热销网站。 中国作为世界最大的网上直销市

场， 近年来的服装网络直销获得了快速发

展。 众多企业纷纷利用网络营销体系，通过

网络平台有效降低营销传播成本，实现消费

者与品牌之间的互动，促进消费者与品牌之

间的沟通，以便更好地达成品牌购买行为。

女性内衣作为服装市场细分的金牛型

产品，在网络直销领域体现出了更大的发展

优势。 业内人士分析认为，这是由于女性内

衣电子销售商为顾客提供长期个性化内衣

商品和咨询， 配合高效的配送服务系统，提

供高性价比的内衣产品和服务，满足了中国

消费者个性内衣需求。

中国服装直销市场正在走向成熟化，而

女性内衣市场的前景也十分看好。
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近些年保险公司开辟出的银

邮代理、专业中介、电话及网络等众

多销售渠道， 极大丰富了保险销售

的手段，并且扩大了保险的覆盖面。

其中， 银邮代理在这块大蛋糕中分

到了最大的一份。

银邮保险发展潜力大

内蒙古保监局郑科长表示，内

蒙古地区的银邮保险代理上半年收

入保费 0.1523 亿元， 占寿险比例的

27.69% ， 占 产 寿 险 总 保 费 的

17.24%。 虽然较去年同期保费有所

增长和提高，但与全国相比，差距较

大，还有很大的发展空间。对于上半

年全国银保保费收入同比有所下

降， 首次出现银保合作负增长的状

况， 郑科长认为：“这是基于今年新

的形势进行结构调整的结果。 所谓

保费负增长，是‘负’在趸缴业务和

团险业务上， 并不代表盈利水平的

下降， 反而说明行业转型正朝着有

利的方向发展。 ”

在某银行营业厅工作了三年

的张杰告诉记者，“以前银邮行销售

的保险产品有时可以多达四五种，

保险公司基本都派专员驻场介绍险

种。现在主要以分红险为主，并且在

保费的缴纳形式上， 期交型产品明

显增多。 ”

太平洋寿险内蒙古分公司分

红银保部讲师任建华表示，“今年上

半年银邮保险中的分红险保费收入

同比增长了 67.27%，万能险保费收

入同比降幅 74.18%，投连险同比下

降了 79.53%，其他险种同比下降了

92.42%。 从销售的险种和险种结构

看， 趸缴业务保费收入同比增长

29.5%， 期缴业务保费同比增长

44.21%。 这一组数字说明今年银

保业务中， 分红险占据了更大的

主导地位， 这将有利于未来银邮

保险业务的稳健增长。 投资型险

种的下降， 多是由保监会通过政

策引导和市场调控， 积极推动行

业大力发展风险保障型和长期储

蓄型业务的明显成效。 这里的结

构调整是为了更好地满足被保险

人的真实保险需求和服务经济社

会大局， 较好地发展风险保障型

和长期储蓄型等体现保险行业自

身优势的业务， 进一步明确其主

业地位。 让银邮代理渠道发展向

理性回归， 使银邮代理渠道过分

依赖的状况有所好转， 各个销售

渠道发展更趋协调。 ”

银保业进入转型期

今年正是银保邮代理市场结构

转型期，在以后发展中，银邮代理市

场要以分红险为业务发展的主导，在

这一主题的推动下，今后各家保险公

司在经营上逐步回归理性，不再靠费

用和奖励进行销售，而更多地是看中

银邮保险销售过程的细节， 比如说：

银保销售人员的销售技能、保单的品

质管理、销售过程中经营理念的创新

等等，这些都将成为多家保险公司共

同关注的话题与努力的方向。

合众人寿内蒙古分公司吴淑英

认为， 今后的产品多以销售期缴的

分红险为主，因为期缴业务不仅可以

改善保险公司的业务结构，而且对消

费者也是相当有利。 在吴女士看来，

这一次银保市场的结构转型无疑给

保险市场代理进行了一次新的洗礼，

让银邮代理保险以后的发展也更加

稳定与和谐。 本报记者 李曜冰

银邮保险代理进入转型期

2009年 9月 1日，维多利购物中心成立

三周年，并举行大型庆典活动。

三年前维多利经过艰难的并购重组，在

邹招斌的带领下，维多利购物中心成为青城

百货业中品牌集聚、客流涌动、业绩提升、

同时具有发展潜力的呼市商业大众时尚流

行地标。 不仅是首府以及内蒙地区的零售

业先锋， 更是取得了经济效益和社会效益

双丰收。

维多利购物中心的成功，只是企业战略

发展的重要部分之一。 经过 6 年的发展，维

多利已经实现多元化扩张战略并取得丰硕

成果，发展成为拥有 17 家子公司，产业涵盖

百货零售、超市连锁、房地产开发、小额信贷

四大业态的民营集团。 维多利百货店在城市

建设中发挥其辐射功能作用，有力地推动中

山西路、 新华东街商圈的和谐稳步发展，成

为促进地方经济发展的一支重要力量。

维多利的贡献，受到了社会各界的充分

肯定。 企业先后获得了“全国诚信市场示范

单位”、“全国售后服务十佳单位”、“全国商

业服务业先进企业”、自治区民营企业 50 强

等称号。展望未来，维多利人踌躇满志。努力

将维多利打造成为中国最具有影响力的商

业品牌之一，并建设成具有新时代人文关怀

与独特文化内涵的和谐企业。 王九梅

风华三载 铸就辉煌

“百姓通过网线在线随时获取新闻、天气的

电视近日上市。 ”这是记者 8月 30日从四川省长

虹电器有限公司呼和浩特销售公司兴行的 2009

年国庆乐教电视新品发布会上了解到的。

据了解，长虹推了出 LED920、液晶 820、

720 系列电视，920 系列电视采用业界最新的

LED 技术， 不但整机性能卓越， 画面质量突

出，而且在线乐教平台的潜入，消费者可以直

接通过网就能在线随时获取新闻、 天气各类

使用生活信息。 液晶 820 基于电信网与广电

网的结合而进行设计， 通过应用互联网视频

点播、无线 WIFI、多媒体超强解码、DNA 音画

质处理等方案， 实现了平板电视向互联网发

展的新一代电视。 胡惠

谈到呼和浩特的新华东街， 小思的定

义就是“呼和浩特的国贸”。 从小生活在

北京的小思， 对于北京的发展过程再熟

悉不过 ：轴心的确定 ，资金的涌入 ，加上

从全国各地蜂拥而至的投资者， 小思见

证了一座城市的辉煌。 所以这次来呼和

浩特选择投资项目， 小思对地段显得格

外的关注，“北京的投资门槛太高了，像

我这样的‘散户’根本没有那么多的资本

入市。 好多人都开始转变思想，向北京周

边的其他城市寻找投资机会。 ” 小思坦

言。 北京的房价让这些有点小存款、投资

意识比较强的白领人群望而却步。 可是

当小思了解了呼和浩特的现状和未来发

展趋势，他看到了投资的机会。

“7 万元在北京都不够一成的首付，在呼

和浩特却可以做一次投资，而且还是在城市

的核心区域，投资中银城市广场就好比把钱

投到了未来的国贸一样， 相比北京长达 30

年的投资回报，在呼市仅需 10年左右。 听说

呼和浩特与北京的城际动车组就要开通了，

3 个小时的时间就可以到达， 时间的缩短必

然会带来更多投资的机遇，升值空间不言而

喻。 ”而现在，小思对呼和浩特未来的展望正

在一步步地变为现实。

投资小贴士：地段是投资地产永恒的主

题，地段的优劣将会在很大程度上决定项目

未来的价值空间。 这一点在发达城市是首要

条件， 而在发展中或发展潜力巨大的城市，

则会衍生出更大的价值空间。

中 银 城 市 广 场 投 资 咨 询 热 线 ：

0471-2236666

通过网线随时获取新闻的电视上市了

地段！ 地段！ 还是地段！

服饰类产品成网购第一大商品

福彩简讯

福彩网址：www.nmlottery.com.cn

咨询电话：（0471）4911559

“又中奖了！”，看到福利彩票“双色球”游戏第 2009102期的开奖结果，我区很多彩民都发

出这样的感慨。 的确，自第 2009096 期开始，我区彩民就连战连捷，一路欢歌，把八月的众多

精彩延续到了初秋九月，当期再次给我们带来惊喜的是来自通辽市的一位彩民。 幸运彩民在

通辽市民族宾馆一楼的 15232302 号投注站，凭借一张机选后修改的 5 注单式票，仅花费 10

元钱就轻松的将一注单注奖金达 23.55 万元的二等奖收入囊中，为九月的黄金之旅开启了幸

运之门，这也是我区今年中出第 165 注“双色球”二等奖。

当期的全国出奖情况更是保持了近期的强势表现， 经过了八月末头奖轮空的深厚

积蓄，7 注单注奖金达 641 万元的璀璨 " 金花 " 在九月的夜空盛情绽放， 来自吉林（3

注）、深圳（2 注）、山东（1 注）以及四川（1 注）的幸运彩民分享到了九月的第一份大礼。此

外，63 注二等奖和 740 多万注各级固定奖的相伴开出，为更多的彩民朋友送去了初秋九

月最为真挚的祝福和惊喜。

随着当期各级奖项的狂热中出， 奖池资金虽然小有回落， 但仍保持在 2.4 亿元的高位，

“523”派奖还将继续与广大彩民并肩同行，在九月掀起新一轮的中奖热潮，相信福利彩票“双

色球”带给大家的精彩和快乐将会一如既往，更加值得期待。 （小 叶）

包头市 50 万元福利彩票公益金资助寒门学子圆梦行动

2009年 8 月 27 日，包头市福利彩票发行管理中心在包百步行街举行了“福彩献真情、爱

心助学子”福利彩票公益金捐资助学仪式。 用 50 万元福利彩票公益金共资助 200 名家庭特

困的大学新生，每人资助 2000-3000元。

这些得到资助的大学新生都是因家庭遭受严重自然害、或者家庭成员患重大疾病、父母

下岗、失业、残疾等原因造成家庭特别困难，而无力承担上学费用。 福利彩票公益金的资助，

为他们提供了机会，使他们能够圆大学梦，步入大学殿堂。

今年，包头市福利彩票捐资助学活动从 6 月份开始启动，由各旗县区民政局组织相关人

员根据基层推荐人选，进行入户调查、走访，逐级筛选上报审批。 另外还通过包头交通文艺广

播向社会征召了 20 名贫困大学新生，连续跟踪报道活动的开展情况，扩大了活动的社会影

响，营造了良好的舆论氛围，使活动在社会中发挥了导向作用。

为落实“不让一个考上大学的新生因家庭贫困而辍学”的精神，从 2005 年至今，包

头市福利彩票发行管理中心先后组织开展了五次大型“福彩献真情，爱心助学子”捐资

助学活动，已用 190 多万元福利彩票公益金，资助了 772 名贫困大学生，其中 2005 年 10

万元资助了 51 人，2006 年 30 万元资助了 115 人，2007 年 50 万元资助了 206 人，2008 年

50�万元资助了 200 人，2009 年 50 万元资助了 200 人。 并且严

格按照公开、公平、公正的原则，把资助金发放到最需要帮助

的学生手里。

福利彩票捐资助学同样也饱含了福彩所有业主和广大彩民

的一份爱心，体现了福利彩票“扶老、助残、救孤、济困、赈灾”的发

行宗旨。 通过这些资助让贫困大学生能够切身感受到社会大家庭

的爱心与温暖，感受到人们的关爱与支持。 （包 福）

福利彩票“双色球”七朵“金花”九月盛情绽放

通辽市彩民为我区再添一注 23万二等奖


